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Beauvaisis 2030, Iamb|t|on economique

La présidente de la Communauté d'Agglomération du Beauvaisis, Caroline Cayeux, a souhaite
impulser une nouvelle dynamique territoriale qui vise notamment a réconcilier économie

et écologie. Elle a ainsi confié a Loic Barbaras, vice-président en charge du Développement
économique, et & Aymeric Bourleau, vice-président en charge de I'Enseignement supérieur et
I'innovation, |a mission de construire la stratégie économigue du Beauvaisis pour les dix années
venir, En avril, cette stratégie « Beauvaisis 2030 : 'ambition économigue » a été presentée aux
élus et aux acteurs économigues de I'agglomération.
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OBJECTIF 2
Développer les industries de demain et
participer a la réindustrialisation de la France

Positionnement [ 1] Développement des campus. (1] Le Beauvaisis L 1]
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OBJECTIF 3
Faire émerger une économie inclusive et

circulaire en ville comme & la campagne

Accompagnement des portewrs de projet et de I'emploi L]
- Southen v talents du tervitodre (Terra, Incubateurs £35. Stert Lo )
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+ than 5,000 jobs
in the agricultural technology
sector, which makes it the
specificity of Beauvaisis

AL

Ecole d’ingénieurs proposant des

formations en agronomie et agro-

industries, Alimentation et Santé
Sciences de la Terre et de

i

Troissereux

counted in the territory of
Beauvaisis, mainly oriented
towards arable farming

>F: >N
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+than 2,500 students
in the agricultural establishments
of Beauvaisis

22
o X

+ than 300 farms

activities

Qe T

Guigrecourt

Acteur majeur du

biion ST - e R U A développement de
| Enwrltlngg\e”T;r:eer;Sne;nle de Un:usa":- D I'informatique en Europe pour
il " f e [lagriculture (logiciels, solutions
[1E35] S P Tillé GPS, presse, stations
T ° ® météorologigues,...) [1983]
Centre Technique . M
. BeIinEecs Mcosriques B (c_el'im . Pépiniére d’entreprises
innovation et expertise dans I'agro- 1 TG Start lab )
4 machinisme s S des =
Site di}zg;rg;a@tec ool [TErra ® Incubateur/Accélérateur
_— t'.". Conception, fabrication et
é Bt distribution de 5 marques dont
Saint it e e S Challenger ®, Fendt ® GSI ®,
&‘ Valtra ® et la principale: Massey
sotncoun L Sy AGCO Ferguson ®.
= Beauvaisis kb Objectif de devenir la « Maison
- . k'l Monde » de Massey Ferguson
. o & [1860]
: ———
¢ GIMA
Al fhare . Groupement International de
o Mécanique Agricole: Joint
venture entre AGCO et CLAAS
) Produit des transmissions
o e X (1994]
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Ceci est un modéle de présentation normée;
pour cette présentation :

+ Utilisez votre propre mise en page

« L’intégralité des points abordés dans ce modéle de
présentation doivent étre repris dans votre présentation
(hormis les points qui ne vous concerneraient pas).

* Vous pouvez changer U'ordre des slides

* Votre présentation sera transmise a un jury de sélection (jury
composé d’entrepreneurs et de partenaires soumis a un
accord de confidentialité), veillez a ce qu’elle soit
compréhensible

+ Et n'oubliez pas qu'il est toujours plus agréable de lire des
documents bien présentés

EQUIPE

Presentation des fondateurs
(répartition des parts, expérience, formation, role dans l'entreprise, profil linkedin)

Présentation du board / mentors / investisseurs actuels

Autres membres importants de 'equipe



CONSTAT(S) / PROBLEME(S)
IDENTIFIES

Presentez le probleme que vous avez identifié et que vous
cherchez a resoudre

N'hesitez pas a citer des chiffres ou des elements clés

ECOSYSTEME ET PARTENAIRES

Incubateur(s), accélérateur(s), structure(s) d’accompagnement

Partenariat(s) (Entreprises, organisme(s) de recherche,
laboratoire(s) de recherche...)

Pole de competitivite, cluster
Soutiens a l'entreprise
Prestataires ou sous-traitants cles
Avez-vous deja béneéficie d'un prét d’honneur ?

PROPOSITION

Présentez la réponse que vous apportez pour résoudre le(s)
besoin(s) de vos futurs clients.

Expliquez en quoi elle resout le probleme identifie

OFFRE - PRODUIT(S) / SERVICE(S)
INNOVANT(S)

Présentation des principales fonctionnalites
Presentation des caractéristiques techniques
Photos, images, schemas

Etat d'avancement du développement (Prototype, POC, préseérie,
Industrialisé...)



PROTECTION DE L'INNOVATION -
PROPRIETE INTELLECTUELLE

Avez-vous mis en place une stratégie de protection de votre
Innovation?

Avez-vous prevu d'en mettre une en place?

Sivous exploitez des brevets:
« Détenteurs?
« Sur quel(s) élément(s) porte le(s) brevet(s)?

« Utilisez-vous un accord de licence? Quel etat d'avancement dans la
négociation?

MARCHE

Presentation du marche
Périmétre (monde/continent/France)
Taille du marche, tendances, principaux acteurs
Positionnement dans la chaine de valeur
Contraintes reglementaires

SEGMENTATION -
POSITIONNEMENT

Présentez votre/vos cible(s) de clientéle (Soyez le plus précis
possible)

Présentez les bénéfices clients (gain de temps, de codt, de
qualité, de performance, d'image...) apportés sur chacun des
segments

Priorisez vos cibles et expliquez votre choix
Nombre de clients potentiels par cible



CONCURRENCE

Présentez la concurrence directe et indirecte (toute solution
alternative)

Présentez les principaux concurrents, leurs caracteristiques et
votre positionnement par rapport a eux

Conseil : Presentez sous forme de tableau ou de matrice

AVANTAGES CONCURRENTIELS

Avantages durables et défendables par rapport a la
concurrence

» Technologique
= Business

MODELE ECONOMIQUE / MODELE
DE REVENUS

* Presentez votre modele pour generer des revenus
= Prix ? Panier moyen ? Par produit/service

INDUSTRIALISATION (POUR LES
ENTREPRISES CONCERNEES)

Décrivez votre stratégie industrielle (internalisée, externalisée...)
Qui sont les partenaires cles ? Delais de livraisons ? Codts ?
Roadmap d'industrialisation



STRATEGIE MARKETING /
COMMUNICATION - ACQUISITION

Decrivez votre stratégie marketing

Décrivez vos canaux d'acquisition
Indiquez vos colits d’acquisition si vous les connaissez

Décrivez vos actions de communication

Sivous commercialisez deja, donnez quelques metriques
CANAUX DE VENTE

Quels sont vos canaux de vente (direct, indirect, online)

Indiquez les differents partenaires, distributeurs, autres avec qui
vous travaillez ou vous envisagez de travailler

Connaissez-vous les colts (marge distributeur, forces de vente...)
de vos canaux de distribution?

COMMERCIAL

Fonction du ou des interlocuteurs chez votre client
Estimation du cycle de vente

Si vous avez déja entamé des démarches commerciales (y
compris test(s) payant(s)) indiquez votre pipe commercial (avec
si possible une pondération des probabilités de conversion)

Donnez des exemples de clients



. r

ELEMENTS FINANCIERS

Synthetisez votre compte de resultat previsionnel et vos
hypotheses d'activite :

= (A Résultatsur3 ou5ans
= Nombre de salariés/an et répartition par fonctions :
* Commercial
* Technique
* Autres
= Nombre de contrats clients/an
= Part du CA provenant de contrats récurrents

FINANCEMENT

Indiquez votre besoin en financement et son séquencage (1 an,
2ans, 3ans...)

Si vous avez deja securisé des financements, indiquez lesquels

Indiquez les financements (publics, prives, dilutifs et non-
dilutifs) que vous souhaitez solliciter et dans quel délai

BESOINS D'IMPLANTATION

Détaillez vos besoins en terme d'implantation : typologie de
locaux / surface / localisation ...

CONCLUSION

Donnez la vision de votre entreprise a moyen/long terme

Pourquoi souhaitez-vous intégrer l'écosysteme d'innovation
Rev'Agro et le territoire du Beauvaisis ?
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