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1. Objectives of the call for projects 
 
This call for projects is aimed at supporting the following ultimate objectives: 

- Encouraging the development of existing businesses and the creation of new, 
innovative businesses in the territory of the Beauvais district 

- Attracting talent to become established in the territory and creating a 
collaborative dynamic with local businesses 

 
This call for projects is aimed at businesses as well as project initiators (natural persons aged 
at least 18 years, individuals or groups) who wish to implement innovative solutions which 
meet the challenges associated with resilient agriculture. 
 
Moreover, it is also the wish of Beauvais Rev’Agro that these innovations should not only 
deliver added value and jobs, but that they should also promote the resources of the 
territory and align with the innovation dynamic of the Beauvais district. Each application 
will therefore be required to demonstrate a commitment to working/cooperating with the 
organisations present in the territory (local authorities, associations, private or public 
businesses, training establishments, farmers...).  
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2. Eligibility of projects 
  

2.1. Development phase 
 

The status of the project can range from the incubation phase (starting from research and 
proof of concept) up to the deployment phase. 
 

2.2. Subject 
 
In order to be eligible, the projects must meet the challenges (agroecological, digital, 
energy-related...) associated with resilient agriculture: robotics, new energy solutions, AI, 
DST, data, eco-design, new business sectors  … 

 

2.3. Innovative profile of project 
 
In order to be eligible, the projects submitted must have an innovative profile (innovative 
in terms of the proposal, the market or the process). 

 
2.4. Link with the Beauvais ecosystem 

 
As previously mentioned, in order to maximise their chance of being selected, each 
entrant must declare and justify their commitment to establishing their activity in the 
territory of the Beauvais district in line with the economic vision of the territory and the 
strategy of Beauvais Rev’Agro (Appendix 1). 
 
 

2.5. Eligibility of project initiator 
 

The project initiator may: 

- Operate under their own name in the case of projects in the incubation phase. 
 

- Have the status of a microenterprise or SME (no more than 50 % of whose stock may 
be held by shareholders from medium-sized businesses, public bodies, trade union 
groups, large companies…). 

Applications by foreign entrants are accepted. 

2.6. Completeness of application 
 
In order to be eligible, the application must be complete and comprise all the items listed 
below. 
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3. Documents required 
 

The minimum requirement is for each applicant to submit the prescribed presentation (see 
Appendix°2), a summary on one A4 page. 

 

It is also possible for the project initiators to complement this information with more detailed 
documents (partnerships envisaged with local actors, bibliographies, videos, Excel files for 
the financial data…) which could be of interest to the selection committee. 

These documents must comply with the arrangements for the submission of entries 
described below. 

Please enter your contact details, in particular your email address and telephone number. 

 

4. Procedure for submission of entries 
 

Entries must be sent to the following email address: revagro@beauvaisis.fr. These 
documents must be sent either in one single message or in several messages which have 
the same subject line. 
 
Every document sent must be named in accordance with the following convention: 

" NAME OF PROJECT_NAME OF DOCUMENT " 
 

 
An acknowledgement of receipt will be sent. In order to ensure that your entry is received 
safely, please make sure that your email does not exceed a total size of 18 MB. 
 
In the event of a problem, entrants should call Mrs Juliette Léauté on +33 (0)3 44 15 68 38 
or send an email to revagro@beauvaisis.fr  
 
 
 
 
In submitting an entry in response to this call for projects, the entrant vouches for the 
truthfulness and accuracy of the information provided. The entrant understands that they 
may not pursue any claim concerning the conditions governing the organisation of this 
competition, its results and the decisions of the selection committee. 
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5. Selection of winners 
 
A number of stages ensue once the complete application documentation has been 
received: 
 

5.1. Examination of entries 
 
An initial selection of entries is made by a selection committee** on the basis of the project 
presentation summary. All the documents and data submitted by the entrant are the 
subject of a confidentiality agreement between the various members of the selection 
committee jury. 
 
** The selection committee includes independent qualified members and representatives of Beauvais 
Rev’Agro and ITerra. 

 

5.1. Pitch 
 
The entrants selected on the basis of their application documents will be invited to pitch 
their projects and answer questions raised by the selection committee in October. 

 
 

5.2. Announcement of the final decision of the selection committee 
 
The presentation of the awards will take place on the Beauvais Rev’Agro stand at  
SIMA 2022. 

All the entrants selected on the basis of their application documents will have the 
opportunity to present their projects on the Beauvais Rev’Agro stand on the occasion of 
an event held after presentation of the awards. 

Where possible, the winners will be provided with a dedicated space on the Beauvais 
Rev’Agro stand in order to promote their projects until the end of the show. 
 

5.3. Additional information about the winners 
 
Additional information about project initiators and their projects may be requested. In the 
case of a collaborative project, letters of intent may be requested.  
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6. Grant awarded to winners 
 

6.1. Amount and other benefits 
 
Two grants are available: 

- A "JEUNE POUSSE" [start-up] award of almost € 25,000 * 
o A cheque for € 6,000 
o One year's rental of co-working space at the StartLab worth € 2,000 
o Business incubation support by Iterra worth € 15,000 

*This support is conditional on the award of the € 6,000 grant; double 
incubation is possible if the project initiator is already being incubated by 
another body. Iterra is a territorial incubation body of the Hauts-de-France 
region, a partner of the Ministry of Ecological Transition (Greentech 
Innovation) and endorsed by the FrenchTech Tremplin 2022 initiative. It 
therefore offers scope for accessing certain additional financial support 
measures which could complement the award granted in this competition. 
The winner of this award will receive assistance in seeking funds with a view 
to optimising their project's chances of success.  

o Specialist coaching in agricultural activities (possible to call on experts in 
different domains represented among the members of Beauvais 
Rev’Agro,  - examples of areas of expertise: agricultural equipment 
standards, engines, contacts of suppliers or early adopters, … ) 

o Easy access to equipment to achieve or test the innovation in question 
(access to Agrilab, Cetim, …) 

o Facilitation of implementation of the innovation in the Beauvais district 
(UniLasalle experimental farm, local farmers, …) 

o Presence at SIMA 2022 on the Beauvais Rev’Agro stand 
 

- A "RACINE" [root] award of almost € 35,000  *  
o A cheque for € 30,000 
o One year's rental of co-working space at the StartLab worth € 2,000 

(or assistance in searching for suitable premises to meet your needs) 
o Specialist coaching in agricultural activities (possible to call on experts in 

different domains represented among the members of Beauvais 
Rev’Agro,  - examples of areas of expertise: agricultural equipment 
standards, engines, contacts of suppliers or early adopters, … ) 

o Easy access to equipment to achieve or test the innovation in question 
(access to Agrilab, Cetim, …) 

o Facilitation of implementation of the innovation in the Beauvaisis 
Agglomeration Community (UniLasalle experimental farm, local farmers, …) 

o Facilitation of access to production equipment 
o Presence at SIMA 2022 on the Beauvais Rev’Agro stand  
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*Depending on the number of jobs whose creation is envisaged, their profile, the location 
of the site within the Beauvais district, or the character of the activity, other support funds 
may be available to complement this grant. The project initiator will be supported in the 
submission of any applications required, including those relating to the business creation 
process if the latter is not a French business. 

 

 
6.2. Payment of grants 

 
For projects in the incubation phase, 70% of the grant will be paid after acceptance of the 
incubation by Iterra and establishment of the activity in the Beauvais district. The balance 
of 30% will be paid at the end of two years' presence in the district and on presentation of 
a technical and financial assessment of the project. 
 
For businesses which have already been created, 70% of the grant will be paid in the 
month following the installation of the business (or a branch thereof) in the Beauvais district. 
The balance of 30% will be paid at the end of two years' presence in the district and on 
presentation of a technical and financial assessment of the project. 
 
 
In both cases, the establishment of the business in the Beauvais district must be completed 
no later than one year after presentation of the award. If the initiator of the project can 
justify the need for extending this limit (in order to construct a building, for example) this 
condition could be adjusted on condition that it is agreed by the board of Beauvais 
Rev’Agro. 
 

6.3. Documents to be submitted by the winners 
 
For all winners: 
 

- Copy of a (valid) document which matches the original and which allows 
identification of the natural person (or the person representing the participating 
company) => national ID card, passport or residence permit and proof of home 
address. 
 

- Bank details of the project initiator or the company represented. 
 

- The one-page summary for communication to the media and the general public 
(see Appendix 2). 
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For businesses which have already been created:  
 

- Copy of a (valid) document which matches the original and which allows 
identification of the legal representative of the business. 
 

- Proof of legal existence: KBis extract [proof of business registration]. 
 

- Certification of eligibility with regard to European regulations governing attribution 
of grants (compliance with ceiling in accordance with the de minimis rule) signed 
by the legal representative or any other authorised person. 

 
- In the case of group subsidiaries, a legal organisation chart showing the extent of 

interest (excluding companies listed on regulated markets) and employee numbers 
of each group entity (for private-sector partners). 

 

 
6.4. Obligations of the winners 

 
In order to receive payment of the grant, the winners undertake to: 
 

- Comply with Sections 6.2 and 6.3. 

- Place the Beauvais Rev’Agro logo on the various communication media 
associated with the winning project. 

- Authorise the innovation ecosystem to communicate on the project or the business 
once this information is no longer confidential. The winner therefore accepts the 
publication of photographs, videos and other media which may be created on the 
occasion of various events.  

- Enable monitoring of the project and its correct implementation by cooperating 
with any person designated by Beauvais Rev’Agro, by providing access to any 
evidence relating to expenditure or any other document deemed pertinent. 

- Promote the intentions mentioned in the entry documentation (the partnership 
dynamic/and steps taken to establish the activity in the territory). 

- Produce at least 3 LinkedIn posts explaining the advantages of having joined the 
Beauvais Rev’Agro ecosystem, which must be mentioned specifically, as must all 
of its members. 
 

- Participate in at least one Beauvais Rev’Agro event each year. 
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6.5. Sanctions 
 

In the event of the incorrect implementation of the project or the substantial modification 
of the conditions which apply to the performance of the project without the written 
agreement of the Beauvais Rev’Agro association, Beauvais Rev’Agro is authorised to 
suspend payment of the grant and moreover to require that all or part of the sums already 
provided for the project be repaid. 
 

6.6. Insurance 
 
The project initiator is considered to have taken out insurance for the implementation of 
their project. The Beauvaisis Agglomeration Community reserves the right to request a 
copy of the insurance certificate. Beauvais Rev’Agro accepts no liability in the event of 
any accident during the preparation and operation of the project.  
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Appendix 1: 
One-page summary 

for media and 
public communication 

 
This information is requested when a project passes the selection process. It can 
be used to communicate about your project to the media.  
 
Advice for preparation of the summary:  
 

- Describe your project in a few paragraphs in a Word document, including 
in particular:  

 A general description of the project (technology,…)  
 Example of end uses 
 Targeted innovations and differentiating factors  
 Presentation of project initiator(s) 

- Make sure that you do not divulge any information which is too sensitive or 
confidential (contract not yet signed, patent still undergoing registration, 
etc.).  

- At the end of the summary, specify the contact details of a press contact 
(journalists will often contact the project initiators before writing their articles: 
state the name, the telephone number and the email address of the 
contact). 
 

- We recommend that you include one or more visuals in this document in 
order to illustrate your project and to attract the attention of the reader more 
effectively. 
 

 
 In submitting this summary document, you grant the Beauvaisis 

Agglomeration Community and Beauvais Rev’Agro the right to distribute it, 
including the images, as part of the communication activity associated with 
the project or within the context of the call for agricultural innovation 
projects. 

 

 



     

 

 
 
 
 
 
 
 
 

Annexe n°1 : 
Stratégie de développement du 

Beauvaisis et de Beauvais Rev’Agro 
 
 



 # A G G L O

ÉCONOM IE

Novaparc
Première zone d’activité alliant performance énergétique, sobriété et optimisation foncières, 
intensification des usages, qualité paysagère et fonctionnelle des espaces. Elle deviendra une zone 
d’activité à énergie positive qui verra l’implantation d’activités renvoyant aux et filières fortes du 
territoire.

• �Une dizaine d’entreprises (tertiaires, industrielles et agroalimentaires) préparent déjà leur 
implantation.

• �Autosuffisance énergétique : 70 000 m2 réservés pour la création d’une centrale photovoltaïque (10% 
de la production en électricité des Beauvaisiens)

• �Des secteurs AgTech (en lien avec Isagri et Rev’Agro), bioéconomie, ESS, M3, Territoires d’industrie…

• �Des espaces de travail collaboratifs (halle industrielle…) à venir…

Le Beauvaisis 
"Territoires d’industrie"
Le Beauvaisis a été labellisé « Territoires 
d’industrie » en 2018 avec pour objectif 
d’accélérer la reconquête industrielle 
sur son territoire : digitalisation et 
robotique, décarbonation, marque 
employeur et attractivité(s) des 
métiers de l’industrie, mutualisation et 
valorisation collective des déchets pour 
une industrie 4.0 durable.

Développement des campus  
d'excellence  
• Campus UniLaSalle : enseignement supérieur et R&D
• Campus AGCO-GIMA - Maison Mondiale Massey Ferguson : R&D dans les 
domaines des matériaux biosourcés et bioénergies, de la fabrication 
additive, de l’intelligence artificielle et cobotique…
• �Campus  InCa : projet de lieu d’innovation dédié aux filières de hautes 

et basses technologies, intégrant des espaces de coworking et de 
coliving, offre de restauration locavore, espaces et services de détente, 
récréatifs et sportifs, formations aux nouveaux métiers de la transition 
et ateliers dédiés à l’économie circulaire et solidaire, etc.

Le cluster Rev’Agro
Cluster d'innovation agricole du Beauvaisis ayant pour objectif de faire de notre territoire un démonstrateur des 
transitions (agroécologique, numérique, énergique...) pour assurer la résilience de nos agricultures.

Sa stratégie :

1/ renforcer les compétences du territoire en terme l'agri-industrie et ainsi faire reconnaitre le Beauvaisis pour 
ses formations, ses centres techniques, sa recherche, pour sa création d’emplois et d’entreprises dans le secteur 
de l’Agtech et de l’agroequipement en France et à l’international. 

2/ mettre en place des chaines de valeurs (biomatériaux, biomolécules, énergies vertes...) alliant l'agroécologie & 
nos écosystèmes territoriaux pour améliorer la valeur ajoutée de nos entreprises et répondre aux grands enjeux.

Positionnement 
stratégique centré sur les 
filières productives
• �L’AgTech pour les agricultures 

résilientes Agroéquipements / 
Numérique agricole

• �La Néoindustrie M3 Métaux / 
Mécanique / Machinisme

• �Les filières des souverainetés 
Biosourcé / Réemploi à valeur ajoutée 

Beauvaisis 2030, l'ambition économique
La présidente de la Communauté d’Agglomération du Beauvaisis, Caroline Cayeux, a souhaité 
impulser une nouvelle dynamique territoriale qui vise notamment à réconcilier économie 
et écologie. Elle a ainsi confié à Loïc Barbaras, vice-président en charge du Développement 
économique, et à Aymeric Bourleau, vice-président en charge de l’Enseignement supérieur et 
l’innovation, la mission de construire la stratégie économique du Beauvaisis pour les dix années 
venir. En avril, cette stratégie « Beauvaisis 2030 : l’ambition économique » a été présentée aux 
élus et aux acteurs économiques de l’agglomération.

Accompagnement des porteurs de projet et de l'emploi
• Soutien aux talents du territoire (ITerra, Incubateurs ESS, Start lab…)

• �Dispositif « Territoire zéro chômeur de longue durée » pour remobiliser des personnes éloignées de 
l’emploi et créer des emplois utiles dans l’économie sociale et solidaire, grâce aux entreprises à but 
d’emploi (EBE) : recycleries, épiceries, garages solidaires…

Zac de Ther
Requalification intégrant des politiques d’aménagement innovantes : remembrement économique et 
mise à disposition de lieux de travail pour les activités low-tech de l’économie solidaire et circulaire, 
services et équipements mutualisés, nouveaux espaces publics paysagers, aménagements urbains et 
dialogues avec la ville, marketing territorial in situ, déploiement du mix énergétique territorial, nouvelles 
mobilités (douces, partagées, durables).

OBJECTIF 5
Construire les nouveaux équilibres du commerce 
physique en centre-ville / centres-bourgs 
comme en périphérie(s)

• �Mise en place d’actions de développement / d’outils facilitateurs et de régulation des types d’implantation
• �Qualification et encadrement de l’offre de périphérie : Commerce-loisirs-restauration
• �Dynamisation du cœur de ville de Beauvais (Plan Action Cœur de Ville)
• �Dynamisation commerciale des centres-bourgs adaptée à leur typologie et spécificités (Auneuil, 

Crèvecœur-le-Grand, Hermes, Tillé...) 

OBJECTIF 2
Développer les industries de demain et 

participer à la réindustrialisation de la France

OBJECTIF 1
Structurer de nouvelles filières d’avenir 

qui contribueront à nos souverainetés alimentaires, énergétique et composants 
durables, en cohérence avec les ressources spécifiques de notre territoire agricole 

(autour de la biomasse agricole, du biosourcé et du réemploi) ;

OBJECTIF 3
Faire émerger une économie inclusive et 
circulaire en ville comme à la campagne

OBJECTIF 4
Consolider 
l’écosystème 
AgTech structuré 
autour du cluster 
territorial Beauvais 
Rev’Agro
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Annexe n°2 : 
Présentation normée 

 
 
 



Ceci est un modèle de présentation normée;
pour cette présentation : 

• Utilisez votre propre mise en page
• L’intégralité des points abordés dans ce modèle de 

présentation doivent être repris dans votre présentation 
(hormis les points qui ne vous concerneraient pas).

• Vous pouvez changer l’ordre des slides
• Votre présentation sera transmise à un jury de sélection (jury 

composé d’entrepreneurs et de partenaires soumis à un 
accord de confidentialité), veillez à ce qu’elle soit 
compréhensible

• Et n’oubliez pas qu’il est toujours plus agréable de lire des 
documents bien présentés



ÉQUIPE

Présentation des fondateurs 
(répartition des parts, expérience, formation, rôle dans l’entreprise, profil linkedin)

Présentation du board / mentors / investisseurs actuels

Autres membres importants de l’équipe



CONSTAT(S) / PROBLÈME(S) 
IDENTIFIÉS

Présentez le problème que vous avez identifié et que vous 
cherchez à résoudre

N’hésitez pas à citer des chiffres ou des éléments clés



ÉCOSYSTÈME ET PARTENAIRES

Incubateur(s), accélérateur(s), structure(s) d’accompagnement
Partenariat(s) (Entreprises, organisme(s) de recherche, 

laboratoire(s) de recherche…)
Pôle de compétitivité, cluster

Soutiens à l’entreprise
Prestataires ou sous-traitants clés

Avez-vous déjà bénéficié d’un prêt d’honneur ? 



PROPOSITION

Présentez la réponse que vous apportez pour résoudre le(s) 
besoin(s) de vos futurs clients.

Expliquez en quoi elle résout le problème identifié



OFFRE – PRODUIT(S) / SERVICE(S) 
INNOVANT(S)

Présentation des principales fonctionnalités
Présentation des caractéristiques techniques

Photos, images, schémas
Etat d’avancement du développement (Prototype, POC, présérie, 

Industrialisé…)



PROTECTION DE L’INNOVATION –
PROPRIÉTÉ INTELLECTUELLE

Avez-vous mis en place une stratégie de protection de votre 
innovation?

Avez-vous prévu d’en mettre une en place?

Si vous exploitez des brevets:
• Détenteurs?

• Sur quel(s) élément(s) porte le(s) brevet(s)?
• Utilisez-vous un accord de licence? Quel état d’avancement dans la 

négociation?



MARCHÉ

Présentation du marché
Périmètre (monde/continent/France)

Taille du marché, tendances, principaux acteurs
Positionnement dans la chaîne de valeur

Contraintes réglementaires



SEGMENTATION -
POSITIONNEMENT

Présentez votre/vos cible(s) de clientèle (Soyez le plus précis 
possible)

Présentez les bénéfices clients (gain de temps, de coût, de 
qualité, de performance, d’image…) apportés sur chacun des 

segments
Priorisez vos cibles et expliquez votre choix

Nombre de clients potentiels par cible



CONCURRENCE

Présentez la concurrence directe et indirecte (toute solution 
alternative)

Présentez les principaux concurrents, leurs caractéristiques et 
votre positionnement par rapport à eux

Conseil : Présentez sous forme de tableau ou de matrice



AVANTAGES CONCURRENTIELS

• Avantages durables et défendables par rapport à la 
concurrence

 Technologique
 Business



MODÈLE ÉCONOMIQUE / MODÈLE 
DE REVENUS

• Présentez votre modèle pour générer des revenus
 Prix ? Panier moyen ? Par produit/service



INDUSTRIALISATION (POUR LES 
ENTREPRISES CONCERNÉES)

Décrivez votre stratégie industrielle (internalisée, externalisée…)
Qui sont les partenaires clés ? Délais de livraisons ? Coûts ?

Roadmap d’industrialisation



STRATÉGIE MARKETING / 
COMMUNICATION - ACQUISITION

Décrivez votre stratégie marketing

Décrivez vos canaux d’acquisition
Indiquez vos coûts d’acquisition si vous les connaissez

Décrivez vos actions de communication

Si vous commercialisez déjà, donnez quelques métriques



CANAUX DE VENTE

Quels sont vos canaux de vente (direct, indirect, online)
Indiquez les différents partenaires, distributeurs, autres avec qui 

vous travaillez ou vous envisagez de travailler
Connaissez-vous les coûts (marge distributeur, forces de vente…) 

de vos canaux de distribution?



COMMERCIAL

Fonction du ou des interlocuteurs chez votre client
Estimation du cycle de vente

Si vous avez déjà entamé des démarches commerciales (y 
compris test(s) payant(s)) indiquez votre pipe commercial (avec 

si possible une pondération des probabilités de conversion)
Donnez des exemples de clients



ÉLÉMENTS FINANCIERS

Synthétisez votre compte de résultat prévisionnel et vos 
hypothèses d’activité :

 CA, Résultat sur 3 ou 5 ans
 Nombre de salariés/an et répartition par fonctions :

• Commercial
• Technique
• Autres

 Nombre de contrats clients/an
 Part du CA provenant de contrats récurrents



FINANCEMENT

Indiquez votre besoin en financement et son séquençage (1 an, 
2ans, 3ans…)

Si vous avez déjà sécurisé des financements, indiquez lesquels
Indiquez les financements (publics, privés, dilutifs et non-
dilutifs) que vous souhaitez solliciter et dans quel délai



BESOINS D’IMPLANTATION

Détaillez vos besoins en terme d’implantation : typologie de 
locaux / surface / localisation …



CONCLUSION

Donnez la vision de votre entreprise à moyen/long terme
Pourquoi souhaitez-vous intégrer l’écosystème d’innovation 

Rev’Agro et le territoire du Beauvaisis ?
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Appendix 1: 
One-page summary 

for media and 
public communication 

 
This information is requested when a project passes the selection process. It can 
be used to communicate about your project to the media.  
 
Advice for preparation of the summary:  
 

- Describe your project in a few paragraphs in a Word document, including 
in particular:  

 A general description of the project (technology,…)  
 Example of end uses 
 Targeted innovations and differentiating factors  
 Presentation of project initiator(s) 

- Make sure that you do not divulge any information which is too sensitive or 
confidential (contract not yet signed, patent still undergoing registration, 
etc.).  

- At the end of the summary, specify the contact details of a press contact 
(journalists will often contact the project initiators before writing their articles: 
state the name, the telephone number and the email address of the 
contact). 
 

- We recommend that you include one or more visuals in this document in 
order to illustrate your project and to attract the attention of the reader more 
effectively. 
 

 
 In submitting this summary document, you grant the Beauvaisis 

Agglomeration Community and Beauvais Rev’Agro the right to distribute it, 
including the images, as part of the communication activity associated with 
the project or within the context of the call for agricultural innovation 
projects. 

 

 


